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Was ich vor dem Verkauf meiner Immobilie erledigen muss

Marktwertermittlung erstellen lassen
(Ortsgericht, Gutachter, Makler)

Angebotspreis und Verkaufsstrategie festlegen
(Zielgruppe kennen, mit welchem Preis an wen wenden?)

Professionelle Bilder von innen und auBen anfertigen
(Immobilie fein machen, Garten pflegen, etc.)

360 Grad Besichtigung anfertigen lassen
(Zeit und Nerven sparen, nicht alle in unser Eigentum lassen)

Exposé erstellen
(Pléane, Bilder, Beschreibung der Immobilie, Lagebeschreibung, Zahlen, Fakten, Energiepass)

Infoblatt erstellen
(Ein Bild, die nackten Zahlen und Ihre Rufnummer — verteilen an Vereine, lhre
Arbeitskollegen, die Gemeinde, etc.)

Interessentenliste vorbereiten
(Die richtigen Fragen vor der Besichtigung stellen — Wissen ist Wichtig)

Immobilie in den groBen Immobilienbérsen inserieren
(Nicht bei Kleinanzeigen wie z.B. ebay)

Besichtigungstermine vorbereiten

(keine Massenbesichtigung, keine Wertgegenstande herumliegen lassen, Interessentenliste
griffbereit halten, die richtigen Fragen zur Hand haben, alles tiber die Immobilie wissen,
Immobilie schick machen)

Verkaufsverhandlung vorbereiten

(Setzen Sie Ihren Preis durch, den Sie erzielen mochten, Argumentieren Sie richtig)

Wenn Sie Fragen haben, Hilfe oder Rat brauchen, rufen Sie uns an. Wir sind gerne fiir Sie da!

Marketing Active Telefon: 06051 -9 12 08 17
ReinhardstraRe 10 Mobil: 0172 -9040 88 3
63571 Gelnhausen E-Mail: mail@marketing-active.de



